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Les différents réseaux 



Le Groupe Cèdre, c’est :  

 
 

• + de 310 M D’€  d’achats négociés 

• + de 7 000 adhérents 

 

 en 2015 

 

 
 



   LE CEDRE, c’est : 

 

     Plus de 80 marchés différents 

 

 

 

 

 

 

Exemple : Alimentation, gaz, pdts piscine, 

linge plat-rideaux et matelas, fournitures de 

bureau,  ascenseurs, vérifications 

réglementaires, pdts entretien, achat ou LLD 

VL, fournitures du bâtiment, mobiliers, 

photocopieurs…(Voir liste) 
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Principe de fonctionnement 

Un appel d’offre tous les 2 ans / marché 

Un référencement fait par les adhérents 

= 
 

Des économies conséquentes  

en temps et en argent 
(entre 5% & 60%) 

 

 

Une disponibilité pour d’autres tâches 

 

+ 

Un référencement suivi 





COMMENT CA MARCHE 
CONCRETEMENT ? 

• Un RDV individuel avec le Délégué Régional de 
votre secteur 

• Une étude transparente sur les marchés que 
vous souhaitez 

• A l’issue de l’étude, nous convenons ensemble 
de l’opportunité pour vous d’adhérer…ou pas ! 

• Vous êtes accompagnés pour la mise en route, 
la mise en relation fournisseurs, et à chaque 
question 



COMMENT CA MARCHE 
CONCRETEMENT ? 

• Votre Délégué Régional reste proche (visites, 
points, téléphone,…) 

• Les assistantes marché et votre DR suivent vos 
achats et vous conseillent: gain de temps !  

 

Vous achetez en sécurité, en direct, 
auprès des fournisseurs ! 



Les Villages de vacances … 

Secteur  VV 
500 Villages de vacances – 650 M° d’€ 

Secteur Jeunes 
272 Auberges de Jeunesse 

Secteurs enfants et Ado 
420 Centres de vacances 

Secteur Voyage 
Aucun centre en gestion 



Au Cèdre Campings - Villages 

Vacances: 

 

 

 - On adhère librement après étude et on choisit librement 

ses marchés sur lesquels on est sûr de faire des 

économies 

 

 - On bénéficie de prix mutualisés pour tous, petite ou 

grande structure 

 

 - On participe au choix des fournisseurs 

 

        … et donc on reste autonome  
 



Modèle ECONOMIQUE 

•1 cotisation annuelle: fonction de votre établissement (maxi 705 €) 

•1 droit d’entrée par marché choisi : de 10 à 50 € par marché choisi 

 

 

•Pour vous, des économies directement sur factures: de 15 à 50% 

 

 

•Pour vous des RFA qui vous reviennent en intégralité (environ 2 % de tous 

vos achats dans le référencement) 
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